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Executive Summary Q4 i FY 2024 X13L

Podsumowanie najwazniejszych osiggniec¢ i wydarzen:
wybrane kluczowe zdarzenia do momentu publikacji raportu za rok 2024

Gdroienia przemystowe \ 12,3 min PLN
= Rozpoczecie pierwszego historycznie wdrozenia przemystowego technologii sprzedaz produktow i ustug FY 2024 (-9%r/r)
XTPL 3 stycznia 2025 roku - klientem korncowym jeden z najwiekszych producentow 90% udziat w przychodach ogotem (+3 p.p. r/r)
wyswietlaczy z Chin o rocznych przychodach >20 mid USD
* Postepujaca ewaluacja pozostatych, najbardziej zaawansowanych projektow,
z partnerami i klientami z: Korea Ptd., Tajwan, USA 556 min PLN
Urzadzenia DPS sprzedaz produktow i ustug Q4 2024 (+32%r/r)

, . , . 83% udziat w przychodach ogétem (-8 p.p. r/r)
= 12 dostarczonychurzgdzen, w tym 5 na rynek Ameryki Ptn., wysoki udziat DPS

sprzedanych do odbiorcow przemystowych (5z 12 szt.)

= Rozpoczecie prac nad urzagdzeniem DPS+ w odpowiedzi na zapotrzebowanie 27,7 min PLN

rynkowe zgtaszane przez klientow, oczekiwany istotny wptyw na wyniki 2026 roku $rodki pieniezne na koniec grudnia 2024

Business Development uwzglednia wptyw srodkow z emisji akcji w Q4 2024

= Otwarcie centrum demonstracyjno-sprzedazowego w Bostonie w USA, osiggniety
break-even i dotarcie do nowych odbiorcow, w tym sektora obronnego
Y Y 9 4,4 min PLN

= Zakonczenie 1. etapu procesu inwestycyjnego w kluczowych obszarach: sprzedazy,

produkcji, B+R i organizaciji, bedgcych elementem skalowania biznesu XTPL wartosc zapasow na koniec grudnia 2024 (+2,6 minr/r)

potencjat do wygenerowania ok. 10 min PLN sprzedazy
Finanse

* Pozyskanie 27,6 min PLN w ramach emisji akcji - zabezpieczenie srodkow na , .
dokoniczenie ostatniego etapu procesu inwestycyjnego, ktorego celem jest 16 wyda rzen bra nzowych

osiggniecie 100 min PLN przychodow komercyjnych w 2026 roku wzrost widocznosci XTPL na kluczowych eventach

{ Rekordowy Q4 w historii Spétki, osiggniecie 5,6 min PLN przychoddow komercyjnycy nowa, ulepszona odstona serwisu xtpl.com
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Wzrost biznesu XTPL napedzany technologig UPD X13L

Technologia UPD jest zrodtem przewagi konkurencyjneji rosnacej sity marki XTPL na swiecie. Napedza wzrost wszystkich
linii biznesowych: urzagdzen Delta Printing System (demonstrator technologii), modutéw UPD do wdrozen przemysfowych
(gtowice drukujace) oraz materiatow HPM (nanotuszéw, materiat eksploatacyjny w urzadzeniach DPS i modutach UPD).

-

2022-2024
+10 min PLN roc

Stworzona unikalna technologia UPD (Ultra Precise-Dispensing)

Autorska technologia XTPL i potwierdzona potrzeba rynkowa
Opatentowane rozwigzanie poprzez rozwijang miedzynarodowg chmure IP
Artykuty naukowe publikowane przez wiodgce, zagraniczne zespoty badawcze

Pierwsze komercjalizacje technologii i dywersyfikacja

Dywersyfikacja produktowa - trzy linie biznesowe:
urzgdzenia DPS, moduty UPD, materiaty HPM

Dywersyfikacja biznesowa - ponad 35 zamowionych urzgdzen DPS
do odbiorcow przemystowychi instytucji badawczych

Dywersyfikacja geograficzna - zrealizowana sprzedaz produktow i ustug
do klientow z ponad 20 krajow

Skalowanie biznesu i uprzemystowienie technologii

XTPL w tancuchu wartosci globalnych producentow zaawansowanej elektroniki:
pierwsze wdrozenia technologii UPD na liniach przemystowych klientow

Szeroki zakres aplikacji technologii m.in. potprzewodniki, wyswietlacze, ptytki PCB,
telekomunikacja, biosensory i dalsze poszerzanie zastosowan

Rozwoj nowych linii biznesowych (DPS+) i przewag technologicznych (multigtowica)




Technologia XTPL zmienia sposob produkcji elektroniki X13L

Technologia XTPL dostarcza rozwigzania nieosiggalne dotychczas dostepnymi metodami na rynku.

Jest bezkonkurencyjna w zakresie rozdzielczosci, lepkosci i rozmiarow struktur przewodzacych Precyzyjna aplikacja

prad nawet do 1 um, tzw. mikrometra (1-milionowa metra lub 1-tysigczna milimetra). O = Nanoszenie materiatow o wysokie]
lepkosci w strukturach o skali

mikrometrow

1000000 . ' . = Wysokie wspotczynniki wysokosci
AR ZA;I;;(;C::ipozyqa szetauml do szerokosci po jednorazowej
‘ depozycji tuszu
100000 Unikalny obszar pracy metody XTPL PozYel
Pokrywanie ztozonych
S i zréznicowanych podtozy
5 , = Mozliwos¢ operowaniana
= Metoda elektro-hydro-dynamiczna )
2 elastycznych podtozach, w tym
3 1000 — trojwymiarowych i schodkowych
]
-Q Aerosol-jet = Przyktady: elektroniczne ptytki
3 ykrady pry
Y . ' PCB, micro-chipy krzemowe
& 100 — Depozycja
- bezposrednia Bezpieczna dla $rodowiska
gu:izsek:;‘ = Nie wymaga zrgcych roztworow
10 —] s i pola elektromagnetycznego
iSptost! Drukarki Inkjet
:xz Efektywnai elastyczna produkcja
L czasowo oraz kosztowo
Tum 10 um 100 um
Wymiar drukowanych struktur [um]
Legenda:

. Unikalny obszar XTPL - nie wystepujg konkurencyjne metody Ogolny obszar pracy XTPL




Szerokie zastosowanie unikalnej technologii XTPL X13L

Nanostruktury przewodzace prad naniesione tuszem o duzej gestosci umozliwiajg produkcje i naprawe zaawansowanej elektroniki.
Cechy technologii UPD: mikrorozmiary, wysoka lepkosc¢, elastyczne ksztatty, zroznicowane powierzchnie.

- A I~ —

Sprawdz jak dziata technologia XTPL:

https://www.youtube.com/watch?v=r

asgt5CCPcY

https://www.youtube.com/watch?v=z

R8569fF aw

https://www.youtube.com/watch?v=6 ‘ £

HeUclhGeM XTPL Explainer. Part one: Defect repair : XTPL explainer series part two: Advanced
& J Packaging with #XTPL Ultra-Precise...

10um 10um 10pm
o —



https://www.youtube.com/watch?v=rasgt5CCPcY
https://www.youtube.com/watch?v=rasgt5CCPcY
https://www.youtube.com/watch?v=zR8569fF_aw
https://www.youtube.com/watch?v=zR8569fF_aw
https://www.youtube.com/watch?v=6jT8UclbGeM
https://www.youtube.com/watch?v=6jT8UclbGeM

Rozwigzania XTPL sg odpowiedzig na globalne trendy X13L

Nanodruk jest technologig stanowigcg odpowiedz na nowe wyzwania stojgce przed produkcjg zaawansowanej elektroniki.
Pozwala na efektywne kosztowo, skalowalne i skokowe zmniejszanie wymiarow elektroniki z uwzglednieniem wysokiej rozdzielczosci.

Globalne megatrendy zwigzane z produkcjg zaawansowanej elektroniki

Miniaturyzacja rozmiaréw i wagi urzadzen Zmiana form i wtasciwosci elektroniki uzytkowe;j: Ekologia, 0szczednosc materiatow i energii
elektronicznych przy zwiekszeniu = elastycznosc w procesie produkcji i zmniejszenie ilosci
wydajnoscii szybkosci dziatania = nowe ksztatty, w tym formy trojwymiarowe odpadow

A ___—

Rynek elektroniki drukowanej

o
= W 2023 roku wartosc rynku elektroniki drukowanej wyniosta 11,7 mid USD (zrédto: Fortune Business Insights?) + 2 2 y 4 /O
= W 2024 roku prognozowana wartosc rynku elektroniki drukowanejwzrosnie 0 17,5% r/r do 13,8 mid USD
Prog Y oo A 7erTeo >, CAGR 2024-2032
= W perspektywie dekady do roku 2032, prognozowany jest blisko 6-krotny wzrosti osiggniecie 69,5 mld USD

- CAGRw latach 2024-2032 wyniesie wysokie +22,4% dla globalnego rynku

elektroniki drukowanej

1) Zrodto: https://www. fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706


https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706

Chmura patentowa zabezpiecza technologie XTPL X13L

Witasnos¢ intelektualna stanowi jedng z kluczowych przewag konkurencyjnych XTPL. Globalne rozwigzania Spotki
sg systematycznie zabezpieczane poprzez poszerzanie chmury patentowej, chronigc je od momentu ztozenia wniosku.

Ll
p— Grupy patentowe ztozonych wnioskow
oo LI patenty opisujace proces UPD lub
Proces UPD urzadzenie wykorzystywane do tego
HPM Metoda druku Urzadzenie procesu
patenty zabezpieczajgce rozne formulacje
HPM
44 1 5 nanotuszu
przyznane dotad przyznane patenty patenty zabezpieczajgce rozwigzania
patenty w 2024 roku Oprogramowanie zaimplementowane w oprogramowaniu
sterujgcym urzgdzeniem drukujgcym
patenty opisujgce rozwigzania konkretnych
Pola aplikacyjne probleméw technologicznych z
wykorzystaniem metody UPD
Wsparcie migdzynarodowych kancelarii
= K&LGATES (Palo Alto, CA, USA) Charakteryzacja  Patentyzwigzanezcharakteryzacjy
_ . i kontrola iakosci i kont_rolq Jakosm wybranych elementow
= Gill Jennings & Every LLP (London, UK) ' J gtowicy drukujacej

10
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Globalny zasieg komercjalizacji portfolio XTPL X13L

XTPL z sukcesem komercjalizuje swoje produkty w ponad 20 krajach /

i prowadzi ewaluacje technologii UPD u globalnych producentow . ] ] ,
elektroniki drukowanej celem wdrozen przemystowych. Wtasna sprzedaz i globalna dystrybucja autorskich produktow

Moduty UPD Delta Printing  High Performance Materials

do wdrozen System (DPS) (HPM, nanotusze)
przemystowych

Zréznicowane kanaty komercjalizaciji

\2 \2 2 \2

Oficjalni Wtasny dziat Partnerstwa Licencjonowanie
dystrybutorzy sprzedazy strategiczne rozwigzan
\4
| Zagraniczne centra

demonstracyjno-sprzedazowe

W listopadzie 2024 roku otwarte pierwsze centrum demonstracyjno-sprzedazowe
w Bostonie, USA. Do konca 2026 roku plan otwarcia kolejnych dwoch placowek na
kluczowych technologicznie rynkach np. Korea Ptd., Tajwan.

9 oOddziatyXTPL ||  Dostarczone produkty XTPL

Obszar dziatania dystrybutorow XTPL

16 dystrybutoréw rozwigzan XTPL na terenie: \

Australia, Austria, Belgia, Chiny, Dania, Francja, Hiszpania, Holandia,
Hong Kong, Indie, Japonia, Korea Ptd., Luksemburg, Meksyk, Niemcy,
Nowa Zelandia, Szwajcaria, Tajwan, UK, USA, Wtochy.




Pierwsze zagraniczne centrum demonstracyjno-sprzedazowe X 13 L

Placowka zlokalizowana na kluczowym rynku dla nowoczesnych technologii - Boston, USA. Jest czgscig inkubatora
nowych technologii, przyciggajgc innowatorow oraz korporacje technologiczne poszukujgce nowych rozwigzan.
W metropolii Bostonu znajduje si¢ ponad 40 instytucji wyzszej edukacji, w tym m.in. MIT, Harvard, Cambridge.

Zespot i wyposazenie

=  Koordynacja: Dyrektor Sprzedazy na Ameryke Ptn. Urs Berger, zatrudniony
w 2024 roku, ponad 20-letnie migdzynarodowe doswiadczenie i tytut MBA

= Zespot: inzynier aplikacyjny (field application engineer) odpowiedzialny
zatechnologie i jej demonstracjg klientom

= Wspotpraca: wspolne dziatania z oficjalnymi amerykanskimi dystrybutorami
rozwigzan XTPL - CWI Technical Sales i Ontos Equipment System

=  Wyposazenie: laboratorium demonstracyjno-sprzedazowe (showroom) z
produktami XTPL, w tym DPS - mozliwosc realizowania testow na miejscu

Korzyscidla XTPL

=  Break-even: osiggniety w 2024 roku dzigki 5 sprzedanym urzgdzeniom DPS ( N ( N ( )
= Komercjalizacja: zwiekszone dotarcie do kluczowego rynku Ameryki Pin., 7 5 1
wsparcie dla obecnychiprzysztych klientow, szybsze dostarczanie materiatow
eksploatacyjnych (HPM, nanotusze, dysze) do odbiorcow
=  Zastosowania: mozliwos¢ wejsciaw nowe segmenty m.in. wymagajgce rygoru Zrealizowanych dostaw Zrealizowanych dostaw Projekt przemystowy na
poufnoscii ograniczonego dostepu do informacji - pierwsze zamoéwienie urzgdzen DPS w USA urzgdzen DPS w USA zZaawansowanym 4. etapie
urzgdzenia DPS do sektora obronnego otrzymane w marcu 2025 roku i Kanadzie w latach i Kanadzie w samym dla partnera notowanego
=  Projekty B+R: zaproszenia do udziatu w projektach grantowych m.in. w ramach 2022-2024 2024 roku na Nasdaq 100
Chips Act, bliska wspotpraca z duzymi korporacjami technologicznymi L ) L ) L )

13



Portfolio odpowiadajgce potrzebom globalnych klientow X13L

XTPL prowadzi ciggte dziatania o charakterze B+R, zwigkszajgc funkcjonalnos¢ i potencjat poszczegdlnych linii biznesowych,
a takze tworzgc nowe gamy produktow w odpowiedzi na zapotrzebowanie zgtaszane przez rynek. Wzrost komercjalizaciji
dowolnej z linii biznesowych pocigga za sobg jednoczesny wzrost pozostatych, w tym materiatow zuzywalnych.

Moduty UPD Delta Printing System High Performance Materials

do wdrozen przemystowych (DPS) (HPM, nanotusze)

= Moduty do nanoszenia . = Demonstrator technologii XTPL = Nanotusze srebrne z doskonatg
nanomateriatow, integracja . = Samodzielny systemdla stabilnoscig do zastosowania
Z urzgdzeniami przemystowymi . producentow elektroniki w B+R w roznych technikach druku

= Mozliwos¢ wykorzystania w wielu . i prototypowaniu = Nanotusze ztote o wysokiejizolacji
zastosowaniach, w tymm.in. . = Odbiorcamiinstytuty badawcze = Produkty sprzedawane partnerom
potprzewodniki, wyswietlacze i przemyst przemystowymi uniwersytetom
FPD i zaawansowane ptytki PCB = Sredniacena: ~170-200 tys. EUR z EMEA, USA i Azji

= Sredniacena: ~50-100 tys. EUR = Materiat zuzywalny w DPS

i modutach UPD

| Nowe generacje produktow i rozwigzan bazujacych na 14

technologii UPD, w tym wstepna faza B+R nad multigtowicag




Pierwsze historycznie wdrozenie przemystowe rozpoczete X13L

Kamien milowy i fundamentalna zmiana, ktora znosi ryzyko technologii XTPL w oczach partnerow.
Udowodnienie, ze technologia UPD dziata nie tylko w laboratorium, ale rowniez w warunkach przemystowych.
Gotowos¢ XTPL do przyspieszenia procesOw w pozostatych oraz w nowych projektach przemystowych.

Pierwsza partia 6 szt. modutow UPD - dostarczenie w H1 2025

=  Zamawiajacy: Yi Xin Technology, oficjalny dystrybutor rozwigzan XTPL na rynku chinskim

=  Bezposredni partner: wiodgcy chinski producent maszyn do masowej produkcji wyswietlaczy FPD

=  Klient koncowy: jeden z najwiekszych producentow wyswietlaczy z Chin o przychodach +20 mid USD/rok

=  Status: w trakcie wysytki pierwszych modutdw, w kolejnych miesigcach pozostate z pierwszych 6 szt.

Potencjat projektu w Chinach

= Kilkuletni okres realizacji z mozliwym wolumenem zamoéwien rzedu kilkudziesigciu modutow UPD
=  Spodziewany pozytywny wptyw wdrozenia na pozostate projekty ewaluowane z globalnymi partnerami
=  Wzrost wiarygodnoscii zaufania do XTPL wsrod globalnych producentow nowoczesnej elektroniki

Proces realizacji 4. etapu wdrozenia:

4 A
04.2024  06.2024 08.2024 10.2024 01.2025 2025 , , —— I IeD
0 | o lL
Ustalanie Produkcja Fizyczna Wstgpne Decyzjaklienta : ==
specyfikaciji i wysytka integracja uruchomienie owdrozeniu ==3
modutu XTPL modutu maszyny, testy izamowienie :
do partnera Z maszyng i optymalizacja maszyn przez
przemystowg partnera
partnera




Przewyzszajacy cel 100 min PLN pipeline projektow X13L

Zroznicowany geograficznie i wedtug zastosowan pipeline projektdw nakierowanych na przemystowe wdrozenia technologii UPD.
taczny potencijat 9 projektow znajdujgcych sie na co najmniej drugim etapie, przy pozytywnej walidacji i petnym wdrozeniu,
jest szacowany na ok. 400 min PLN sredniorocznych przychodéw w horyzoncie czasu ich realizacji.

Pipeline projektow przemystowych dla globalnych klientow technologicznych
USA EMEA Azja

@ tagcznailosc zidentyfikowanych projektow przemystowych

tgcznailosc projektow przemystowych na co najmniej 2. etapie

tgcznailosc projektow na 4. etapie, przed wdrozeniem przemystowym

v a tgcznailosc projektow po decyzji o wdrozeniu przemystowym

Pogladowy proces wdrozen przemystowych technologii XTPL

ETAPO. ETAP1. ETAP 2. ETAP 3. ETAPS.

Rozwdj Wstepny Ewaluacja Walidacja Prototypowa maszyna Wdrozenie przemystowe

technologii kontakt technologii / technologii przemystowa z modutem -technologia UPD na

bazowej i identyfikacja prace rozwojowe u Partnera UPD testowana przez przemystowej linii 16

w XTPL potrzeb po stronie XTPL Partnera / Klienta produkcyjnej



Ewaluacja kluczowych projektow przemystowych na swiecie X 13 L

Na swiecie testowane s3g 4 prototypowe maszyny przemystowe z modutem UPD w srodku (gtowica drukujaca),
w tym projekt chinski - historycznie pierwsze wdrozenie przemystowe technologii XTPL na linie produkcyjne.
Partneramii klientami koncowymi sg wiodacy globalnie producenci zaawansowanej elektroniki.

Zréznicowane projekty ewaluowane na kluczowych dla technologii addytywnych rynkach

Rl

= Branza: wy$wietlacze FPD = Branza: wy$wietlacze FPD = Branza: wy$wietlacze FPD *  Branza: potprzewodniki
i ¢ iki advanced packagin
= Klient koncowy: jeden z = Klient koncowy: wiodacy | potprzewodniki ( P ging)
najwigkszych producentéw producent wyswietlaczy FPD = Bezposredni partner: notowany na *  Klient koncowy: czotowy
wyswietlaczy z Chino na $wiecie z Korei Ptd. Nasdagq 100 czotowy producent producent potprzewodnikow na
przychodach +20 mid USD/rok notowany na KRX maszyn przemystowych z USA swiecie z Tajwanu
= Start5. etapu: Q12025 = Start 4. etapu: Q22023 =  Start 4. etapu: Q2 2023 = Start4. etapu: Q32022

Pogladowy proces 4. etapu wdrozenia - testow na prototypowym urzgdzeniu z modutem UPD w srodku

Ustalanie Produkcja Fizycznaintegracja Wstepne Dostarczenie, uruchomienie Decyzjaklienta Budowa maszyn
specyfikaciji i wysytka modutu modutu z maszyng uruchomienie i testy u koricowego klienta o wdrozeniu przemystowych przez partnera
XTPL do partnera przemystowg maszyny, testy na pilotazowej linii izamowienie maszyn i wstawienie na przemystowe 17

partnera i optymalizacja produkcyjne; przez partnera linie produkcyjne klienta



Delta Printing System demonstratorem technologii X139L

38 zamowionych urzadzen DPS*
*Od momentu rozpoczecia komercjalizacyi na przetomie 2020/2021

9 zamowionych w 2024
12 dostarczonychw 2024

bardziejrownomierny i pozgdany rozktad
odbiorcow w 2024 wg regionu i typu klienta

przyktadowiklienci DPS:
I u IHB TECHNOLOGY

University of Stuttgart

Sprzedaz w 2024 roku

Normalizacja na rynku chinskim po 2023 - napedzanym przez post-pandemiczne
odbicie rynkowe i zastrzyk srodkow pienigznych dla krajowych inwestycji B+R

Wzrost dostaw do odbiorcéw przemystowych, za to nizsze tempo zamowien przez
instytuty badawcze w zwigzku z opéznieniami w ich projektach dotacyjnych

Perspektywa na 2025 rok

W 2025 roku oczekiwany istotny wzrost sprzedazy urzadzen w ujeciu rok do roku

Dojrzalszy i bardziej zdywersyfikowany pipeline odbiorcow na zréznicowanym etapie
negocjacji w porownaniu do roku 2024

Wartos¢ zapasow (4,4 min PLN) kreujaca potencjat wygenerowania ok. 10 min PLN
sprzedazy dzieki zabezpieczonym komponentom do budowy urzgdzen DPS

Kluczowe komponenty do budowy urzagdzen DPS dostarczane z Europy, co znaczgco
ograniczaryzyko wptywu aktualnej sytuacji geopolitycznej na zdolnosci produkcyjne

Rozpoczecie procesu wyboru partnera celem czesciowego outsourcowania produkcji
urzadzen DPS, z pozytywnym wptywem na kapitat obrotowy XTPL

2025

Zamowione DPS

Dostarczone DPS 1 3 3 13 12 3

*Stan na azien publikacji sprawozdania (28.04.2025)

Dostarczone DPS wg regionu (%)
2023 2024

EMEA EMEA
Ameryka Ameryka
Pin. Pin.

m Azja m Azja

Dostarczone DPS wg typu klienta (szt.)
2023 2024

&

m |Instytut Instytut
badawczy badawczy
m Przemyst m Przemyst

¢
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Rozwoj nowego produktu Delta Printing System+

Nowa linia biznesowa w postaci urzadzen DPS+, ktorych zadaniem jest wypetnic¢ nisze pomiedzy systemami DPS,
amodutami UPD. Powstaje w odpowiedzi na zgtaszane zapotrzebowanie rynkowe i znajduje si¢ w zaawansowanej
fazie B+R. Wptyw komercjalizacji nowej gamy produktowej na przychody oczekiwany jest w 2026 roku.

Przeznaczenie i odbiorcy

=  Matoskalowa produkcja przemystowa u klientow korporacyjnych,
u ktorych nie ma zastosowania urzgdzenie DPS lub moduty UPD

= HMLV (High-Mix Low-Volume) - szeroka gama produktéw (High Mix)
wytwarzanych w stosunkowo niewielkim wolumenie (Low Volume)

=  Samodzielny produkt o wyzszym poziomie automatyzacji niz DPS

Korzyscidla XTPL

=  Specyfika pozwalajgca na sprzedaz wigkszej liczby szt. urzadzen
w ramach pojedynczych zamoéwien

= Cenanapoziomie ~300 tys. EUR/szt., przy zachowaniu wysokich,
porownywalnych marz do urzgdzen DPS

=  Dalszadywersyfikacja produktowa, pozwalajgca dotrze¢
do nowych klientow, w tym korporacyjnych

= Oczekiwanaistotna kontrybucja do realizacji celu strategicznego
w 2026 roku

X139L
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High Performance Materials (HPM, nanotusze) X19L

HPM to materiaty eksploatacyjne w pozostatych liniach biznesowych:
urzadzeniach DPS i modutach UPD. Wzrost sprzedazy i liczby aktualnie
funkcjonujgcych narynku urzadzen pocigga za sobg wzrost zamowien HPM. Sprzedaz HPM (nanotusze) wg regionu

2024 Q4 2024

AmerykaPin. = EMEA m Azja

Kluczowe dane dotyczgce HPM: . _
Sprzedaz HPM (nanotusze) wg typu klienta

= 107 zamowien w 2024 roku (+26%r/r), 30 w Q4 2024 (+20% r/r)

2024 Q42024
= 252 zamowien od poczatku komercjalizacji HPM z regionu: EMEA, USA i Azji
= 70 powracajacych klientédw od poczgtku komercjalizacji tuszow
= Zrealizowane zamdwienia do 23 krajow z regionu: EMEA, USA i Azji
*  Przewaga sprzedazy HPM realizowanej do odbiorcow przemystowych
= Nowe kraje na mapie sprzedazy: Finlandia, Szwecja, Stowenia, Japonia
= Zmiana nazwy marketingowej tuszy z Nanoinks na High Performance Materials (HPM) 60%
=  Rozwojtuszow z zawartoscig miedzii ztota - nowy tusz ze ztotemi przedsprzedaz

tuszy z miedzig od Q1 2024
m Przemyst = Srodowiska akademickie
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Najwyzszy kwartalny wynik w historii osiggniety w Q4 2024 X13L

Wartosci w tys. PLN

. E;f;::g,?zezje sprzedazy Lerc(i)z(;iL:g;vz i:j: +zuygkomercyjnej ( Rekordowy wynik Q4 2024 na poziomie 5,6 min PLN \
produktow i ustug w przychodach ogdtem sprzedazy komercyjnej (+32% r/r), stanowigcy 46%
13418 przychodow ze sprzedazy produktow i ustug FY 2024
12274 . = Rosngcy wptyw na przychody otwartego w 2024 roku
10042 83% centrum demonstracyjno-sprzedazowego w
® .o 91% Bostonie, generujgcego zamowieniaz USA
L% 78% 87%
Lo4LT 5613 * 12,3 min PLN sprzedazy komercyjnejw 2024 roku
0% 3% pomimo dostarczenia 1 urzgdzenia DPS na rynek
2086 . chinskivs 9 dostarczonych urzgdzen w 2023 roku, w
0 64 - trakcie post-pandemicznego zwigkszenia inwestycji
2019 2020 2021 2022 2023 2024 Q42023 Q42024 = Wysoki udziat sprzedazy produktow i ustug w
przychodach ogotem - efektywny rozwoj biznesu
15475 = Komercjalizacja wszystkich linii biznesowych wptynie
12817 13704 na dalszy wzrost w 2025 2026 r., wspierany przez
pierwsze przemystowe wdrozenie technologii XTPL,
6 LL7 ktore rozpoczeto sie w styczniu 2025r.
5063 599 4702 4648 = Sezonowosc¢ sprzedazy urzgdzen DPS z wiekszoscig

\ zamowien generowanych w drugiej potowie roku /

2019 2020 2021 2022 2023 2024 Q42023 Q42024




Wptyw 1. etapu procesu inwestycyjnego na wyniki FY 2024 X13L

Wartosciw tys. PLN .
/- 12 dostarczonych urzgdzen DPS w 2024 roku, w tym \

5urzgdzenw Q4 2024
_ Q4 2024 Q4 2023 FY 2024 FY 2023 = Znaczacywzrost stan.u zapgsow do p02|o’mu 4,4 min PLN
(+2,6 minr/r) - zabezpieczenie komponentow do budowy
Przychody ze sprzedazy produktow i ustug 5613 4247 12274 13 418 urzgdzen DPS, potencjat wygenerowania ok. 10 min PLN
. S sprzedazy w kolejnych okresach
Dotacje (refundacje i zaliczki)* 834 700 1430 3400
= Zrealizowanie szeregu dziatan w ramach zakor\czonego z
Koszty operacyjne: 10 475 7046 35 391 20 288

sukcesem 1. etapu procesu inwestycyjnego w obszarach:

- Koszty badan i rozwoju 3317 1373 11708 5044 sprzedazy, produkcji, B+R i organizaciji, istotnie wptyneto

na wyniki finansowe osiggnigte w 2024 roku:

- Koszt wtasny sprzedanych produktow 1795 121 6 669 3383 . ,
= Koszty badanirozwoju +132%r/r

- Koszty marketingu i sprzedazy 3524 1748 7608 4007 (w tym prace nad DPS+ oraz multigtowicg)

= Koszt wtasny sprzedanych produktow +97% r/r
(w tym wzrost zatrudnienia)

EBITDA -2683 544 -17184 -3002 = Koszty marketingui sprzedazy +90%r/r
(w tym nowa strona i wiecej eventow branzowych)

- Koszty ogolnego zarzadu 1839 2714 9406 7854

Przeptywy pieniezne z dziat. operacyjnej -1351 3669 -18 112 -4 822

= Koszty ogolnego zarzadu +20%r/r
CAPEX 1600 2666 6206 7791 (w tym wzrost amortyzacj)
Przeptywy pienigzne netto 22860 -4 451 414 21235 = Wzrost amortyzacjido 4,5 min PLN (+146% r/r) wynikiem
*Zgodnie z zasada rozliczania grantow, tylko czesc otrzymanych srodkow jest uwzgledniana w rachunku wynikow, a pozostata m.in. zakoniczenia w grudniu 2023 roku projektow
czesc fest ujeta w bilansie w przychodach przysztych okresow. dotacyjnych z NCBIR (amortyzacja liniowa 5 Iat)

31.12.2024 30.09.2024 = Stan srodkow na koniec grudnia 2024 roku obejmuje wptyw

Stan $rodkéw na koniec okresu 27686 4829 \ 27,6 mIn PLN brutto z emisji akcji w Q4 2024 /
23




Efekty zakonczenia 1. etapu procesu inwestycyjnego

X139L

XTPLw latach 2023-2024 przeprowadzit z sukcesem 1. etap procesu inwestycyjnego, obejmujacy wzmocnienie kluczowych obszardow:
sprzedaz, produkcja, B+R, a takze rozwoj organizacjii odpowiednie utozenie procesow wewnetrznych dla celow strategicznych.
XTPL jest obecnie dobrze przygotowany do skalowania sprzedazy celem osiggnigcia 100 min PLN przychodow komercyjnych w 2026 roku.

Istotne postepy w zaawansowaniu projektow przemystowych,
rosngca liczba szans sprzedazowych w pipeline

Zbudowany zespot business development, w tym Dyrektor ds.
sprzedazy globalnej, Dyrektor zarzgdzajgcy XTPL Inc. i osoba

odpowiedzialna za region APAC

Otworzenie zagranicznego centrum demonstracyjno-sprzedazowego
w Bostonie, USA z break-even w 2024 roku

Rozszerzanie siatki miedzynarodowych dystrybutorow do kilkunastu
doswiadczonychirozpoznawalnych w branzy podmiotow

Wzrost aktywnosci na miedzynarodowych konferencjach i targach
branzowych - wigecej spotkan biznesowych i szans sprzedazowych

Zwiekszenie mocy
produkcyjnych do obstugi
skali zamowien w Strategii

2-krotne zwiekszenie tempa
produkcji urzgdzen DPS

Skrocenie czasu dostawy DPS
do klientow z kilku miesiecy do
kilku tygodni

Zabezpieczony zapas
kluczowych podzespotow
do produkcji

B+R

Intensywne prace nad
rozwojemistniejgcych
produktow

Zaawansowany etap prac
nad urzgdzeniami DPS+

Kamien milowy w fazie badan
nad multigtowicy,
wykorzystanie 8 dysz vs 1

w obecnych produktach

Poszerzenie oferty
nanotuszow o tusz ztoty

J

Ok. 2-krotny wzrost zatrudnienia do optymalnego dla realizacji Strategii
poziomu 70-90 wysokiej klasy interdyscyplinarnych ekspertow

Wdrozenie nowych procesow i systemow zarzgdzania

Utworzenie zespotu zarzgdzania obecnymii przysztymi produktami

(New Product Development)
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Wysoki poziom srodkow pienieznych na koniec 2024 roku

Wartosci w tys. PLN

01.01.2024

24 947

pozostate
przeptywy

12274

sprzedaz

4525

amortyzacja

1430
I
1340 I
2848
dotacje kapitat obrotowy koszt
sprzedanych
produktow

6033

przeptywy
inwestycyjne

32544

koszty
operacyjne

X139L

31.12.2024
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Precyzyjny plan osiggnigcia 100 min PLN sprzedazy X13L

Strategia XTPL przyjeta na lata 2023-2026 z celem 100 min PLN przychodow ze sprzedazy produktow i ustug w 2026 roku
(10x wzrost vs 2022 rok). ESOP zaktada min. 20% rentownosci na poziomie EBITDA. Realizacja planu w oparciu o zréZznicowana
partycypacje wszystkich linii biznesowych, w tym pierwsze wdrozenia przemystowe i komercjalizacja urzadzen DPS oraz DPS+.

Szacowany udziat przychodow
linii biznesowych

Moduty UPD do wdrozen przemystowych

Cel 2026: sprzedaz ok. 100 szt. modutow UPD - pierwsze wdrozenia przemystowe
100 min PLN z globalnymi producentami zaawansowanej elektroniki

Pipeline: 9 projektow przemystowych z potencjatem sprzedazy ok. 400 min PLN
sredniorocznie przy petnym wdrozeniu

45-55% Delta Printing System i Delta Printing System+

3-4 krotne zwigkszenie sprzedazy
do ok. 20-30 szt./rok DPS i 20-30 szt./rok DPS+ w Ameryce Ptn., Azjii EMEA

Pipeline: bardziejdojrzaty i zroznicowany, wysokie zainteresowanie DPS+

min. 20%
rentownosci
High Performance Materials (HPM, nanotusze) i materiaty zuzywalne
Cel 2026: zapewnienie ciggtosci pracy klientom
Pipeline: rosngca sprzedaz modutéw UPD i urzgdzen DPS/DPS+ wptywa na wzrost
5-10% wolumenu zamoéwien dla dedykowanych produktéw (nanotusze, dysze)
B HPM / materiaty eksploatacyjne
m EBITDA DPS, DPS+

H Moduty




Zabezpieczone srodki do realizacji procesu inwestycyjnego

Proces inwestycyjny w wysokosci ok. 60 min PLN na lata 2023-2026 tworzy uwarunkowania do 10x wzrostu przychodow
komercyjnych do 100 min PLN w 2026 roku. Srodki na realizacje 1. etapu pochodzity z oferty publicznejw 2023: 36,6 min PLN
brutto, a srodki na realizacje 2. i ostatniego etapu, zostaty zabezpieczone w ofercie publicznejw 2024: 27,6 min PLN brutto.

Zaktadany podziat planowanych
Inwestycje w kluczowych obszarach dla dalszego wzrostu inwestycji (60 min PLN),
w podziale na poszczegolne obszary

= wsparcie dziatu sprzedazy i marketingu

. = 3 centrademonstracyjno-sprzedazowe _
Sprzedaz za granicg w kluczowych lokalizacjach d m sprzedaz

wraz z doposazeniem produktami XTPL ,
produkcja
= 3-4-krotny wzrost mocy produkcyjnych
w liniach biznesowych DPS i HPM (nanotuszy)
= zwiekszenie zdolnosci produkcyjnych modutow
przemystowych UPD do ok. 100 szt./ rocznie
(gtowice, dysze, kartridze)

m B+R

_ S m headcount
= kontynuacja prac nad rozwojem istniejgcego

portfolio produktowego
B+R = prace nad nowymi produktami
(m.in. DPS+, multigtowica)

CAPEX

m OPEX

Petnarealizacja planu inwestycyjnego umozliwia

dalszy wzrost produkcji 0 50-60% po 2026 roku

X139L
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Moduty UPD

HPM

Perspektywy rozwoju XTPL w horyzoncie Strateqii

2023-2024 2025

2026

100 min PLN
Sprzedaz komercyjna

Istotny wzrostr/r

12-13 mIn PLN rocznie sprzedazy komercyjnej

sprzedaz komercyjna

9 projektow, wtym 4 na Pierwsze wdrozenie Kilka wdrozer orzemvstowveh
zaawansowanym etapie przemystowe P y Y
N
4
Rozszerzenie oferty Wzrost wolumenu zamowien dla dedykowanych produktow (nanotusze, dysze)
0 nanotusze na bazie ztota w oparciu o istniejgcg baze urzadzen + sprzedaz kolejnych
AN
4

1. etap inwestycji 2. etap inwestycji

X139L
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Transformacja XTPL w horyzoncie Strategii X13L

Misja XTPL: lider w dostarczaniu przetomowych rozwigzan w obszarze elektroniki drukowanej, wyznaczajgcy standardy dla globalnej nanoprzysz+osci
Wizja XTPL: otwierac globalnym producentom droge do efektywnego kosztowo i skalowalnego wytwarzania zaawansowanej elektroniki nowej generacji

XTPL w 2022 XTPL w 2026
Rozwoj sprzedazy i biznesu
Przychody ze sprzedazy 10 min PLN 100 mIn PLN

produktow i ustug

Zaawansowane etapy w kilku Pierwsze petne wdrozenia przemystowe

Wdrozenia przemystowe projektach

Potprzewodniki, wyswietlacze, ptytki PCB

Potprzewodniki, wyswietlacze, ptytki + telekomunikacja, biosensory iinne

PCB Rozbudowana globalna sieé dystrybutordw,

stacjonarne centra sprzedazowe na trzech

istotnych technologicznie rynkach, zespot
dedykowany sprzedazy

Gtowne rynki

Dystrybutorzy na kilku rynkach

Dziatania sprzedazowe i interdyscyplinarny dziat sprzedazy

Rozwoj operacyjny i organizacji

Pozwalajgce na generowanie Potencjat generowania sprzedazy
Moce produkcyjne pierwszych istotnych sprzedazy przewyzszajgce; cel strategiczny, obstuga kilku
i postepy w projektach wdrozeniowych wdrozen na przemystowg skalg
_ _ _ Wiodacy deep tech w Polsce, dynamicznie
o Dojrzata firma o profilu B+R z ptaska skalujacy swoj biznes z matryca procesow
Organizacja strukturg organizacyjng w ktorej egzekwowang przez najlepszych ekspertéw na
zadania wzajemnie sig przenikajg Swiecie
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Globalny lider technologii ultraprecyzyjnego nanodruku X13L

XTPL to globalny gracz na szybkorosngcym rynku elektroniki drukowanej, z przetomowg
technologig, interdyscyplinarnym zespotem ekspertdw, ambitnymi planami 10-krotnego

zwigkszenia sprzedazy komercyjnejw 2026 roku i perspektywa dalszych wzrostow.

&

Technologia UPD (Ultra-Precise Dispensing)
umozliwia globalnym producentom efektywne
kosztowo i skalowalne wytwarzanie zaawansowane;j
elektroniki o mikro rozmiarach do 1 umv

117

9 komercyjnych projektow o potencjale ~400 min
PLN sredniorocznych przychodow przy petnym
wdrozeniu z globalnymi liderami branzy elektroniczne;j

©

Zabezpieczone srodki na dokonczenie procesu
inwestycyjnego kreujgcego potencjat produkcyjny
do przekroczenia celu 100 min PLN sprzedazy
komercyjnejpo 2026 roku

1) Mikrometr, 1um = I-tysieczna milimetra, 50-100 razy mniej od srednicy ludzkiego wtosa

- L n
| 2
» 31101010 10
- -
7
~ . l||" E el
y - 100k 1101010110

Na swiecie testowane s3 4 prototypowe
maszyny przemystowe z modutem UPD,
klienci koncowi to najwieksi globalnie
producenci zaawansowanej elektroniki

117

Zaktadany 10x wzrost skali biznesu, do 100 mIn
PLN sprzedazy komercyjnejw 2026 roku,
zgodnie ze Strategig na lata 2023-2026

©

Pierwsze historycznie wdrozenie przemystowe
rozpoczete w styczniu 2025, klientem
koncowym producent wyswietlaczy z Chin o
rocznych przychodach kilkudziesieciu mld USD




Zastrzezenie prawne

Niniejsza prezentacja zostata przygotowana przez XTPL S.A.
(,Spotka”) wytgcznie w celu przedstawienia jej dziatalnosci
biznesowe;.

Prezentacja:

= zawierawybraneinformacje i nie stanowi wyczerpujgcego
opisu dziatalnosci Spotki ani jej analizy finansowej;

= nie moze byc¢ traktowanai nie jest prognozg ani szacunkiem
dotyczgcym dziatalnosci Spotki lub jej wynikow finansowych;

* nie moze byc traktowane jako wyrazna lub dorozumiana
gwarancja doktadnosci czy kompletnosci informacji w niej
zawartych udzielona przez Spotke lub cztonkow jej zarzgdu,
a Spotka i cztonkowie jej zarzadu nie mogag ani nie bedg mogli
zostac pociggnieci do odpowiedzialnosci w zwigzku
z informacjami przedstawionymiw prezentacji;

* moze zawierac przewidywania dotyczgce przysztosci, ktorych
nie nalezy traktowac jako jakichkolwiek gwarancji dotyczgcych
wynikow finansowych.

Spotkai jej przedstawiciele nie majg obowigzku udzielania
dalszychinformaciji, aktualizowania czy poprawiania dokumentu
PO jego prezentacji.

Jakiekolwiek kopiowanie, rozpowszechnianie lub powielanie tej
prezentacji wymaga zgody Spotki. Osoby, ktére chcg podjac takie
dziatania w innych jurysdykcjach, muszg postepowac zgodnie

z wtasciwymi przepisami prawa, ktére mogg dodatkowo ograniczac
te dziatania.

Niniejsza prezentacja nie moze byc traktowana jako zacheta,
zaproszenie czy oferta jakiegokolwiek rodzaju, dokonywana przez
Spotke lub jej przedstawicieli, do kupna lub sprzedazy
jakichkolwiek papierow wartosciowych Spotki lub powigzanych

z nimi instrumentow finansowych, ani ktoregokolwiek z aktywow,
biznesu lub przedsiewzigcia Spotki opisanych w prezentacii.

Odbiorcy nie moga traktowac tej prezentacji jako porady
dotyczgcej prawa, podatkow, rachunkowosci, inwestowania,
ani porady dotyczgcej jakiegokolwiek instrumentu finansowego.

Prezentacja nie stanowi rekomendacji inwestycyjne;.

X139L
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X13L

Dziekujemy

XTPLS.A.
Legnicka 48E
54-202 Wroctaw
xtpl.com

Kontakt dlainwestorow:
investors@xtpl.com

Mardoniusz Mackowiak
mardoniusz.mackowiak@ccgroup.pl
+48 605959539



https://xtpl.com/pl/
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